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Der DEHOGA Baden-Württemberg vertritt als 
Arbeitgeberverband die Interessen von aktuell rund 
12.000 Mitgliedern aus Gastronomie und Hotellerie 
und deckt damit ca. 80 % des Gesamtumsatzes des 
Gastgewerbes in Baden-Württemberg ab.

Mitglieder sind inhaber- und familiengeführte 
Betriebe aus Hotellerie und Gastronomie, genauso 
wie Betriebe der Systemgastronomie, der 
Kettenhotellerie oder neue Food-Konzepte.

Die große Nähe zu den Mitgliedern zeigt sich in  
unserer Organisationsstruktur mit mehr als 600 
ehrenamtlich tätigen Mitgliedern und rund 160 
Mitarbeitenden vor Ort. 

Mit der DEHOGA Akademie und dem DEHOGA 
Campus in Bad Überkingen und in Calw, aber  
auch mit neun Geschäftsstellen und einem  
zehnköpfigen Vertriebsteam ist der DEHOGA  
Baden-Württemberg stark aufgestellt  
und flächendeckend präsent.
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DEHOGA Campus

Betreiber von 2 modernen  

Lernwelten für Auszubildende des 

Gastgewerbes

Unsere Stärken – Ihr Nutzen

Der DEHOGA Baden-Württemberg genießt als Partner 
und Vertreter des Gastgewerbes ein hohes Vertrauen 
bei seinen Mitgliedern. 

Über die Kennzeichnung als Partner des Verbands 
erreichen Sie eine wertvolle Auszeichnung in die 
Branche hinein und profitieren von unserem Netzwerk.

> Was den DEHOGA Baden-Württemberg ausmacht: 

Jährliche Großausgabe	

des DEHOGA Magazins, die an  
alle gastgewerblichen Betriebe in  
Baden-Württemberg geht –  
unabhängig der Mitgliedschaft

DEHOGA Magazin
attraktiv und informativ.  
Die Mitglieder-Zeitschrift 
erscheint 10 mal im Jahr

9 Geschäftsstellen 
mit branchenerfahrenen 
Volljuristen und kostenloser 
Rechtsberatung für Mitglieder

Mitglieder-Newsletter
rund 8.000 aktive Mitglieder- 
adressen und Öffnungsraten 
von mehr als 40 %

Online-Servicecenter mit mehr als 200 praktischen Vorlagen und Arbeitshilfen

Eigenes Vertriebsteam   

mit 10 Beschäftigten für  

die Mitgliedergewinnung und  

-betreuung

Fachkongresse und -tagungen 	
zu Themen der Gastronomie, Hotellerie und 
Berufsausbildung

DEHOGA Akademie 
führendes Weiterbildungszentrum 
mit rund 100 Schulungsthemen für 
das Gastgewerbe in Deutschland

INTERGASTRA
Trägerschaft für die bundes-

weit größte Fachmesse für 

das Gastgewerbe 

Sterne-Klassifizierung der Hotels in  
Baden-Württemberg

DEHOGA Frühlingsfest 
als politische Kundgebung mit mehr als 3.500 Mitgliedern

Vor-Ort-Präsenz 
in 47 Kreis- und Bezirksstellen 
mit mehr als 600 ehrenamt-
lichen Repräsentanten

Gastro-Vermarktung  
der Regionalität über Schmeck- 
den-Süden und Haus der 
Baden-Württemberger Weine

Viele weitere Veranstaltungen

Schulungen und Branchentreffen vor Ort

DEHOGA Beratung	
Unterstützung in allen betriebswirtschaftlichen Fragen 
des Gastgewerbes, angefangen bei Gründung bis hin zur 

Nachfolgemoderation

Verbands-Website  

www.dehogabw.de mit jährlich  

mehr als 270.000 Besuchen

@
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Welche Firmen kommen für eine 
Partnerschaft in Betracht? 

Der DEHOGA Baden-Württemberg stellt im Interesse 
seiner Mitglieder hohe Ansprüche an seine Partner.  
Die folgenden Grundsätze einer Zusammenarbeit 
sollten daher von Ihnen als künftigem Partner auch 
aktiv gelebt werden.

	 Als DEHOGA-Partner kommen nur Firmen in 
Betracht, die sich als echte Partner der Branche 
sehen und dort ein langfristiges Engagement 
anstreben. Partner fühlen sich über die reinen 
Absatzinteressen hinaus dem Gastgewerbe und 
den Belangen der Mitglieder verpflichtet.

	 Die Unterstützung des Branchenverbandes 
DEHOGA im Einsatz für bessere Rahmen- 
bedingungen gehört ebenso dazu wie ein klares 
Signal der Zusammenarbeit mit dem Verband 
gegenüber bestehenden und neuen Kunden.

	 Der DEHOGA bietet seinen Partnern die Möglichkeit 
der Kontaktpflege und Präsenz in der  
Branche in Form einer Partnerschaft und der 
exponierteren Premium-Partnerschaft.

Ein offenes Wort zur Partnerschaft

Zu einer ehrlichen und erfolgreichen Partnerschaft 
gehört es nach unserer Auffassung auch, deutlich zu 
sagen, was eine Partnerschaft nicht leisten kann.

Unsere Stärke als DEHOGA Baden-Württemberg liegt 
darin, dass wir unsere Verbandsleistungen unabhängig 
von jedweder Partnerschaft stets neutral erbringen 
und uns ausschließlich den Interessen unserer Mit- 
glieder verpflichtet fühlen. 

	 Partnerschaften in den Bereichen der Rechts-  
und Betriebsberatung sind daher ausgeschlossen.

	 Seminare der DEHOGA Akademie sind inhaltlich 
und gestalterisch neutral. Aufgrund unseres  
Qualitätsversprechens sind Angebote von 
Partnerfirmen nicht möglich.

	 Eine Partnerschaft kann Ihren eigenen notwendigen 
Vertrieb nicht ersetzen, eine Übernahme von 
Vertriebstätigkeiten ist daher nicht möglich.

	 Reine Werbe- oder Empfehlungsaussendungen  
an Mitglieder erfolgen bewusst nicht, egal ob  
postalisch oder digital, um Qualität und Neutralität 
in der Mitgliederansprache zu gewährleisten.

	 Zugriffe auf Mitgliederdaten sind generell 
ausgeschlossen.
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Leistungen Partner Premium-Partner

Marketing DEHOGA Partner- /Premium-Partner-Logo + +

Logopräsenz Partnerwand Hauptgeschäftsstelle +

Prospektauslage Partnerwand Hauptgeschäftsstelle (bis DIN A4-Format) +

Website Präsenz auf der Startseite mit Firmenlogo +
www.dehogabw.de

Jährlich eine kostenlose Banner-Werbeanzeige +

Präsenz im Sparen & Partner-Bereich mit Firmenlogo + +

Ausführliche Firmenbeschreibung inkl. Verlinkungen  
im „Sparen & Partner“-Bereich +

Kontaktanfrageformular für Mitglieder + +

Hinterlegung Imagebroschüre (keine Werbeangebote) + +

Eigener Partner-Login + +

Nachlass auf Bannerwerbung + +

Ausführl. Beschreibung Sparvorteil (falls vorhanden) + +

DEHOGA Erstbericht über neue Partner inkl. Sparvorteil (falls vorhanden) + +
Newsletter

Wiederholungsbericht über Sparvorteil nach Abstimmung (falls vorhanden) + +

Nachlass auf Anzeigenwerbung + +

Social Media Instagram Story (24 Std. sichtbar) über neuen Partner  
inkl. Störer Sparvorteil (falls vorhanden) + +

Instagram Story wird dann Teil des Story-Highlights „Partner“  
(dauerhaft sichtbar) + +

DEHOGA Erstbericht über jeden neuen Partner inkl. Sparvorteil (falls vorhanden) +
Magazin

Erstbericht über jeden neuen Partner mit Bild inkl. Sparvorteil (falls vorhanden) +

Wiederholungsbericht über Sparvorteil nach Abstimmung (falls vorhanden) + +

Jährliche Veröffentlichung aller DEHOGA-Partner +

Jährliche Veröffentlichung aller Partner mit Firmenlogo +

Kostenloses Magazin für jeden Partner + +

Nachlass auf Anzeigenwerbung + +

Broschüre
Mitgliedervorteile

Auflistung aller Partner, die einen Sparvorteil anbieten mit Firmenlogo, 
Kurzbeschreibung und Kontaktinformation + +

Hervorgehobene Logopräsenz +

DEHOGA- Teilnahme am Jour Fixe nach Abstimmung (online) + +
Vertrieb

Einladung Präsenzmeeting Vertrieb nach Abstimmung +

Einsatz von Sparvorteilen (falls vorhanden) + +

DEHOGA- Einladung öffentlicher Teil Delegiertentag + +
Veranstaltungen

Einladung Abendveranstaltung Delegiertentag (falls vorgesehen) +

Flyerauslage am Vertriebsstand Delegiertentag + +

Logopräsenz Einladungsschreiben Delegiertentag +

Logopräsenz Vertriebsstand Delegiertentag +

Logopräsenz via Einblendungen Delegiertentag +

Einladung Partnertag + +

Einladung Gremienveranstaltungen +

Die Kosten der Partnerschaft erfahren Sie auf Anfrage. Änderungen der Leistungen sind möglich, sofern diese gleichwertig sind.
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Leistungen der  
DEHOGA-Partnerschaft im Detail

Marketing
Mit unserem Partnerlogo 
machen Sie Ihre Unter- 
stützung für das Gastgewerbe 
deutlich und können es 
digital/in Print einsetzen  
(z.B. Website, Flyer).

Im Foyer unserer Haupt- 
geschäftsstelle sind  
Sie als Premium-Partner  

mit Ihrem Logo und einem Flyer zur Auslage  
(bis DIN A4-Format) an der Partnerwand präsent. 

Website „www.dehogabw.de“
Die Website mit ihrem breiten Informationsangebot 
ist das Herzstück der Verbandskommunikation. 

Als Premium-Partner sind Sie mit Ihrem Logo 
dauerhaft auf unserer Startseite verankert und 
erhalten jährlich eine kostenlose Banner-
Werbeanzeige (Format Middle) für den einwöchigen 
Buchungszeitraum. Alle Partner sind mit Logo, 
Schlagworten, Imagebroschüre, Link auf ihre 
Firmenwebsite und Möglichkeit zur Kontaktanfrage 
durch Mitglieder im Sparen & Partner-Bereich präsent, 
Premium-Partner zusätzlich mit Firmenbeschreibung 
(1.000 Zeichen). 

Falls Sie einen Sparvorteil (dauerhafte Sonder-
konditionen für Mitglieder) anbieten, wird dieser 
ausführlich beschrieben. 

Die Suche nach Ihrer Leistung bzw. Firma ist nach von 
Ihnen vorgegebenen Schlagworten möglich.

Durch Ihren eigenen Partner-Login haben Sie auch 
Zugriff auf alle Informationen, die Verbandsmit- 
gliedern exklusiv zur Verfügung stehen (keine 
Mitgliederdaten). Sonderkonditionen gibt es für die 
Schaltung von Bannerwerbung, Premium-Partner 
erhalten 50 %, Partner 25 % Nachlass.

DEHOGA Newsletter
Meist wöchentlicher Versand 
an rund 8.000 Mitglieder- 
adressen, die Öffnungsrate 
liegt dabei bei über 40 %.

Wir berichten im Newsletter 
zu Beginn einer Partnerschaft 
über Premium-Partner 
etwas ausführlicher. Falls 
Sie einen Sparvorteil 
anbieten, erfolgen 

Wiederholungsberichte nach Abstimmung, die auf 
den Sparen & Partner-Bereich verlinken. 
Sonderkonditionen gibt es für die Schaltung von 
Anzeigenwerbung, Premium-Partner erhalten  
50 %, Partner 25 % Nachlass.

Social Media
Wir veröffentlichen die 
Information über eine neue 

Partnerschaft in einer von uns 
gestalteten Story mit Material des 
Partners auf Instagram inkl. 
Markierung (ggf. als Anzeige 
gekennzeichnet). Dazu präsentieren 
wir diese Story in den Highlights 
unter „Partner“.
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DEHOGA Magazin
Das DEHOGA Magazin 
erscheint als Mitglieder-
magazin mit neun Ausgaben 
pro Jahr in einer Auflage von 
12.500 Exemplaren und 
einer Großausgabe mit 
28.500 Exemplaren.

Jeder neue Partner erhält 
einen Erstbericht im 
Umfang von 600 Zeichen (Premium-Partner  
1.000 Zeichen und Bild).

Falls Sie einen Sparvorteil anbieten, erfolgt das ggf. 
ausführlicher im Erstbericht und in Wiederholungs- 
berichten (nach Abstimmung).

Alle Partner werden einmal pro Jahr im Magazin in 
einer Gesamtübersicht veröffentlicht, Premium-Partner 
mit Logo. Als Partner erhalten sie Ihr kostenloses 
Exemplar des DEHOGA Magazins.

Sonderkonditionen gibt es für die Schaltung von 
Anzeigenwerbung, die in diesem Fall über den Verlag 
koordiniert wird, Partner erhalten gleichwohl 25 % 
Nachlass.

Broschüre 
Mitgliedervorteile
Die Broschüre wird vom 
Vertrieb und den anderen 
Bereichen jährlich in einer 
Auflage von ca. 5.000 
Exemplaren im Rahmen  
von Mitgliederkontakten 
eingesetzt.

Alle Partner, die einen Sparvorteil anbieten, sind mit 
Firmenlogo und Kurzbeschreibung (inkl. Sonder- 
konditionen) aufgelistet. Premium-Partner 
(unabhängig eines Sparvorteils) werden zusätzlich 
hervorgehoben. 

DEHOGA-Vertrieb
Unser landesweiter Vertrieb führt meist wöchentlich 
kurze Online-Meetings durch, bei denen sich auch 
Partner mit Neuigkeiten präsentieren können. 
Premium-Partner erhalten zusätzlich die Möglichkeit 
an Präsenzmeetings teilzunehmen, um das Leistungs- 
portfolio unseren Vertriebsmitarbeitern zu erläutern.

DEHOGA-Veranstaltungen
Mit unserem landesweiten Delegiertentag beschließen 
wir traditionell im November das Haushaltsjahr und 
treffen wichtige verbandspolitische Entscheidungen. 

Alle Partner werden von uns zum öffentlichen Teil 
eingeladen, Premium-Partner können zusätzlich an der 
Abendveranstaltung (sofern vorgesehen) teilnehmen. 
Alle Partner können eigene Flyer mitbringen, die Sie 
während der Tagung an unserem Vertriebsstand 
platzieren können. Premium-Partner erhalten zusätzlich 
eine Möglichkeit, dort Kundengespräche zu führen und 
sind mit ihren Logos präsent. Deren Logos sind auch im 
Einladungsschreiben an die Delegierten beigefügt und 
werden während der Tagung regelmäßig eingeblendet.

Alle unsere Partner laden wir zum Partnertag ein, mit 
dem wir die Vernetzung zu unseren Partnern, aber auch 
unter den Partner stärken. Abgerundet wird der Partnertag 
mit branchenspezifischen Informationen und Vorträgen. 

Premium-Partner laden wir außerdem zu weiteren 
ausgewählten Veranstaltungen ein (z.B. Sommerfest, 
Weindorf, INTERGASTRA)

 
Ihr Ansprechpartner für alle Fragen  
rund um die Partnerschaft: 
 
Michael Huber 
Leiter Vertrieb & Service 
DEHOGA Baden-Württemberg 
Augustenstraße 6 • 70178 Stuttgart  
Tel. 0711 61988-48 • partner@dehogabw.de  
> www.dehogabw.de/partner 

Unsere Partner – Ihre Sparvorteile

Stand: 05/2025 – Änderungen und Irrtümer vorbehalten

VORTEILE 
D E R  D E H O G A
MITGLIEDSCHAFT

Scannen und alle 
Sparvorteile entdecken oder unter 

www.dehogabw.de/sparen

www.dehogabw.de

DEHOGA BWVDDMD35.2025

Maier Objektdesign
Ganzheitliche Planung und Realisie-
rung von Objekteinrichtungen. Planung 
und Fertigung von Möbeln- und Einrichtungsyste-men. Mitglieder  erhalten einen Rabatt in Höhe von 5 % auf die gesamte Nettoauftragssumme.

EINRICHTUNG UND AUSSTATTUNG 

mein-sonnenschirm.net
Mitglieder erhalten einen Rabatt 
in Höhe von 10 % auf den UVP des 
Herstellers bei Kauf von einem Produkt. Bei mehr als zwei Sonnenschutzprodukten erhöht sich der Vorteil auf 15 %.

Ihr Sonnenschirm- und 
Markisen-Spezialist

5%
Zusatzrabatt* 

für DEHOGA-
Mitglieder

* Dehoga -Mitglieder erhalten 5% Zusatzrabatt auf den angebotenen Preis

Nutzen Sie unseren Konfi gurator auf www.mein sonnenschirm.net und www.meine-markise.net oder sprechen Sie uns direkt an. 

Immengärten 7
79206 Breisach am Rhein
Tel.: 07668-9966011
eMail: mail@meine-markise.net
eMail: mail@mein-sonnenschirm.net
WhatsApp: 0151-56195913

MANZ-DÖBELE – Individuelle und 
handgemachte Sauna- und Wellness-
lösungen. Mitglieder  erhalten  5 % Rabatt auf Saunen, Infrarotkabinen/-liegen und Dampfbäder sowie 20 % Rabatt auf Artikel im Onlineshop (außer reduzierte Saunen, Infrarotkabinen/-liegen, Dampfbäder).

MEWA liefert ein umfangreiches 
Sortiment an Berufskleidung, 
Schmutzfangmatten und Waschraumsystemen und bietet den MEWA Dienstleistungsservice an. Mit-glieder erhalten auf alle in den aktuellen Preislisten genannten Artikeleinzelpreise einen Rabatt von 5 %.

NICO bietet Pyrotechnik für gastgewerb-
liche Betriebe und Events. Mitglieder 
erhalten einen Nachlass von 10 %. Zusätzlich gibt es diverse Aktionen, die diesen Prozentsatz deutlich erhöhen können. Eine persönliche Beratung ist jederzeit möglich.

Papstar
Mehr als 5000 Verbrauchsartikel. 
Mitglieder erhalten 10 % Rabatt bei 
Online-Einkauf auf Verbrauchsartikel der Kategorien Einmalgeschirr,  Serviceverpackungen, Gedeckter Tisch und Haushalt & Hygiene.

SelectPartner
10 % Dauerrabatt auf OTTO Office 
Profi-Reinigungsmittel
10 % Dauerrabatt auf OTTO Office Bürobedarf

SelectPartner

EINRICHTUNG UND AUSSTATTUNG 

Relevo
ist ein pfandfreies Mehrwegsystem für 
Speisen & Getränke zum Mitnehmen und Liefern. 10 % Nachlass auf den Ausgabepreis des Relevo Mehrweggeschirrs für das komplette erste Jahr bei Vertragsunterschrift.

Viking-Raja
bietet innovative Lösungen für 
professionelles Office-Management. Mitglieder erhalten bis zu 25 % Rabatt auf alle Produkte (außer Briefmarken, personalisierte und Apple-Produkte) und besondere Lieferbedingungen.

RUND UMS AUTO
ATU (Auto-Teile-Unger)
bietet DEHOGA-Mitgliedern Autorepa-
ratur- und Werkstattdienste sowie Zu-
behör rund ums Auto zu vergünstigten Konditionen an. Bis zu 15 % Rabatt auf spezielle Warengruppen. Wartung und Reparaturen bis zu 19 % Rabatt.

Car� eet 24
bietet Kauf und Leasing von 
Firmenfahrzugen bei vielen Automarken.Mitglieder erhalten Sonderkonditionen mit hoher Ersparnis.

INTERHOGA
INTERHOGA bietet Kauf und Leasing 
von Firmenfahrzeugen durch Herstellerverträge an. Mitglieder erhalten Sonderkonditionen bei Kauf und Leasing.

Sixt bietet eine vielfältige Auswahl an 
Mietfahrzeugen zu günstigen Preisen, 
bequem buchbar über das Car-Rental-Internet-portal. DEHOGA-Mitglieder sparen bis zu 33 % des regulären Tarifes (abhängig von Fahrzeugtyp und Anmietzeitraum).

DEHOGA-DIENSTLEISTUNGEN
DEHOGA Beratung
Die DEHOGA-Berater prüfen 
generell bei einer Anfrage, ob und 
wie die Beratung in ein Förderprogramm eingebun-den werden kann.

DEHOGA Hotelklassifizierung
Die Hotelsterne sind bei Gästen und in 
der Branche geprüfte und anerkannte 
Qualitätssiegel. DEHOGA-Mitglieder bekommen 50 % Rabatt auf die Gebühren für die Sterneklassi-fizierung.

DEHOGA Gastro-Vermarktungshilfen
DEHOGA-Mitglieder bekommen 
50 % Rabatt auf die Gebühren für die 
Vermarktungshilfen „Schmeck den 
Süden“ und „Haus der Baden-Würt-
temberger Weine“.

 

DEHOGA Rechtsberatung
Fragen zum Arbeitsrecht, zum Pacht-
vertrag, zu Sperrzeiten oder zur Nebenkostenabrech-nung? Die Verbands-Jurist:innen beraten Mitglieder kostenlos in betrieblichen Rechtsfragen und vertreten sie vor dem Arbeitsgericht bis zur zweiten Instanz.

TV & MUSIK / GEMA
GEMA
DEHOGA-Mitglieder sparen 20 % bei den 
Urheberrechtsgebühren der GEMA, GVL, ZWF, Corint Media und VG Wort. Pro Hotelzimmer und Jahr beträgt die Ersparnis 6,07 € netto (Stand 2024) für Hotelfernsehen (ohne Rundfunkbeitrag).

Kronoton
bietet eine Klangverbesserung im 
Hospitalitybereich durch eine HDSX-Box. Mitglieder erhalten einen Rabatt von rund 20 % auf den bei der Bestellung jeweils gültigen Listenpreis an.

DIGITALLÖSUNGEN
DIRS21 by TourOnline AG
bietet ein Buchungs- und Channel-
management-System für die intelli-
gente Online-Vermarktung im Gastgewerbe. Mitglieder erhalten einen Nachlass von 10 % - 30 %auf einmalige und monatliche Servicegebühren.

Horeca Hero
unterstützt Mitglieder dabei, ihre 
Mitarbeiter:innen schnell und unbürokratisch zu unterweisen. Mitglieder des DEHOGA Baden-Würt-temberg profitieren von exklusiven Vorteilen im Wert von bis zu 290 Euro.

Itacs
bietet Microsoft Lizenzen und 
Microsoft Azure. Mitglieder erhalten 
10 % auf Office 365 Lizenzen und 20 % auf die DEHOGA Angebotspakete zur Unterstützung der Inbetriebnahme.

RoomPriceGenie bietet eine automa-
tisierte Preisgestaltung für die Hotel-
lerie. DEHOGA-Mitglieder erhalten 50 % Rabatt auf den ersten Monat ihrer Mitgliedschaft. Zusätzlich lädt RoomPriceGenie Mitglieder zu einem exklusiven 30-minütigen Webinar über Revenue Strategien ein.

System 360
360 Grad-Panoramen für die Home-
page, interaktive Rundgänge und HDR-Fotos. Mit-glieder erhalten einen Nachlass von 33 %, ständige Updates für den SystemViewer sowie technischen Support und Datensicherung für 12 Monate.

Vioma liefert Technologien, Websites 
und eine maßgeschneiderte Online-
Vermarktung aus einer Hand. Mitglieder 
profitieren von 6 Monaten kostenfreier Nutzungder gebuchten Module bei einer Mindestlaufzeit von 12 Monaten.

Viato optimiert den Online-Vertrieb 
von Übernachtungen. Mitglieder 
erhalten 20 % Rabatt auf den tagesaktuellen Ein-richtungspreis der Viato Produkte und Pakete zum Thema „Channelmanager und Buchungsmaschine“, sowie auf weitere Themen.

SICHERHEIT
Diss-Co 
bietet einen sicheren Meldekanal 
als Hinweisgebersystem mit unter-
schiedlichem Leistungsumfang zu Sonder-
konditionen für Mitglieder an.

RVM Versicherungsmakler
RVM garantiert jedem DEHOGA-
Mitglied, das den Versicherungs-Check nutzt, eine Einsparung in Höhe von 10 %  bei den betrieblichen Sach-/ Haftpflichtversicherungen. Andernfalls erhält das Mitglied einmalig 100 Euro erstattet (bei gleicher oder besserer Leistung).

Hotelstornoversicherung 
Eine Hotelstornoversicherung bzw. StornoPlus-Ver-sicherung gibt es über RVM ohne großen Aufwand. Mitglieder erhalten pro Abschluss eine Provision in Höhe von 23 % der Versicherungssumme.

Priolan
ist seit 2004 im Bereich Datenschutz 
tätig und bietet zahlreiche Dienstleistungen rund ums Thema an. Mitglieder erhalten Sonderpreise auf die Tagesätze von PRIOLAN, die 16 % günstigersind als die Marktpreise.

MARKETING
Eduxx GmbH -Brunch-Lunch-Dinner
bietet effizientes Direktmarketing 
für Gastronomie und Hotellerie. 
Die aktive Teilnahme bei Brunch-Lunch-Dinner gibt es zum Festpreis mit 20 % bis 25 % Rabatt, bei regio-central mit 10 % bis 15 % Rabatt.

Flyeralarm
Ein vielfältiges Gastro- und Hotel-Sor-
timent, von Print über Textilien bis zur 
Webseitengestaltung, liefert Flyeralarm. Mitglieder erhalten das gesamte Jahr 3 % Exklusiv-Rabatt auf alle Online-Bestellungen bei FLYERALARM.

DAK-Gesundheit unterstützt bei der 
Planung und Durchführung von Maß-
nahmen im Betrieblichen Gesundheitsmanage-ment. Mitglieder erhalten Sonderkonditionen und -aktionen im Bereich der Gesundheitsvorsorge für ihr Unternehmen und ihre Beschäftigten.

MITARBEITER:INNEN
Chrometrix Consulting GmbH ist eine 
Social-Recruiting-Agentur für die 
Hotellerie und Gastronomie. Mitglieder erhalten bei Abschluss eines mind. 3-monatigen Social-Recrui-ting-Vertrags ein Foto- und Videoshooting im Wert von 2900 € kostenlos mit dazu.

Lohn-AG
Lohn-AG ist der Spezialist für 
ausgelagerte Lohnbuchhaltung in der Gastronomie und Hotellerie. DEHOGA-Mitglieder erhalten 5 % auf die monatlichen Abrechnungskosten.

Weikamp ist Dienstleister zur 
Erfüllung der Pflicht zur Arbeitnehmer-
Sofortmeldung, 24 Stunden, 7 Tage die Woche. DEHOGA-Mitglieder erhalten 10 % Nachlass auf die monatliche Bereitschaftspauschale.

GETRÄNKE
Mineralbrunnen Überkingen-Teinach 
Starker Anbieter von Getränkespezialitäten
im Gastgewerbe ist Mineralbrunnen 
Überkingen-Teinach, z.B. mit Teinacher Gourmet, Krumbacher Gourmet, Teinacher Genusslimonade und Vaihinger Säfte. Sonderaktion für alle Neukundender Mineralbrunnen Überkinger-Teinach GmbH & Co.KGaA.: diese übernimmt die ersten 6 DEHOGA Monatsbeiträge.

ZAHLUNGSLÖSUNGEN
Gewinnblick
Mitglieder erhalten eine kostenfreie 
Erstberatung (Gewinner-Check) zu Kassen, Bezahl-systemen, All-In-One Payment, u.v.m. und 5 % Rabattauf die Erstanschaffung (Hardware und Dienstleis-tung). Abos ausgeschlossen.

HOBEX
ist Komplettanbieter im bargeldlosen 
Zahlungsverkehr und bietet maßgeschneiderte Bezahllösungen. Mitglieder erhalten vergünstigte Konditionen und Dienstleitungen.

Payone
unterstützt Gastronomie und Hotel-
lerie im Bereich des bargeldlosen Zahlungsverkehrs bei allen Herausforderungen rund um bargeldloses Bezahlen. Exklusiv-Konditionen für Mitglieder.

Taxaris
Das Inkassounternehmen unterstützt 
bei Nichtzahlung im gerichtlichen und außergericht-lichen Forderungsmanagement. Mitglieder erhalten Sonderkonditionen.

Unzer
bietet Zahlungsdienstleistungen 
und cloudbasierte Kassensysteme an. 
Mitglieder erhalten exklusive Konditionen.

HYGIENE & REINIGUNG
ALLERGIKA ist Experte für Anti-
Milbenbezüge für Betten sowie 
medizinische P  ̄egekonzepte in Pharmaqualität zur Prävention und Behandlung von Allergien und Haut-problemen. Mitglieder erhalten bis zu 50 % Rabattauf Anti-Milbenschutzbezüge für Matratzen.

Anticimex
bietet Komplettpakete zur 
Schädlingsprophylaxe und -bekämpfung im Betrieb an. Der Kostenvorteil für Mitglieder beträgt unab-hängig vom Umfang des Leistungspakets 15 %.

Dampftec Dampfdrache
Modernes Reinigen ohne Chemie 
nach HACCP-Konzept.
Mitglieder erhalten bis zu 100 € Rabatt (brutto) auf die Verkaufspreise der Geräte DAMPF DRACHE 1709/1710, Staubsauger auf Wasserbasis.

Eurofins
führt Trinkwassuntersuchungen und 
Hygieneinspektionen durch. Mitglieder erhalten 15 % Nachlass auf Trinkwasseruntersuchungen, 10 % auf Hygieneinspektionen und 5 % auf Innen-raumluft- und Oberflächentests.

Maric Airclean
ist Spezialist für die Reinigung von 
Abluftanlagen und Raumdesinfek-
tion. Mitglieder erhalten einen Nachlass von 15 % - 20 % auf die Reinigung an Küchenabluft- und Lüftungsanlagen.

Vogt ist Systemlieferant für die 
Gastronomie & Hotellerie und 
spezialisiert auf Reinigungs- und Hygieneartikel, mit Vollsortiment unterschiedlicher Hersteller. Mitglieder erhalten Sonderkonditionen in denen ein Nachlass von mindestens 15 % enthalten ist.

JobRad® – Selbstständige Mitglieder 
des DEHOGA erhalten einen Rabatt 
von 10 % auf die Leasingrate des Leasingmodells „Goldene Mitte“. Als Arbeitgeber erhalten Mitglieder ebenfalls vergünstigte Leasingkonditionen für JobRäder ihrer Mitarbeitenden.

SelectPartner
Tanknachlässe für Geschäftskunden 
und Tanknachlässe für Mitarbeiter (Privatkunden)

SelectPartner



> mail@dehogabw.de  
> www.dehogabw.de

Telefonzentrale 0711 61988-0 
Telefax 0711 61988-46

Hauptgeschäftsstelle  
Hotel- und Gaststättenverband 
DEHOGA Baden-Württemberg e.V.

Augustenstraße 6 
70178 Stuttgart 
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Alle Partner des DEHOGA Baden-Württemberg unter: www.dehogabw.de/partner

Änderungen und Irrtümer vorbehalten.

Unsere Premium-Partner:

TM


